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Mercado eléctrico:
ué dice Scame

Grupo Scame es una empresa dedicada a la fa-
bricaciéon y comercializacion de productos eléctri-
cos. En Argentina, acaba de festejar su aniversario
numero veinte y, afianzada como una de las filiales
mas importantes en la region, el brindis conté con
la participacion del CEO Stefano Scainelli.

De origen italiano, Scame opera hoy desde die-
ciocho filiales distribuidas por todo el Globo y sus
mas de 10.000 articulos se encuentran en un total
de ochenta paises. Ingenieria Eléctrica entrevisté a
Francisco Casella, responsable de marketing de la
filial local. El experto no solo dio cuenta de los pro-
yectos de la empresa, sino también de su analisis
acerca de la situacion actual.

Scame Argentina
www.scame.com.ar

{Por qué decidié desembarcar en Argentina?

En el afio 94, Scame decidié abrirse a mercados ex-
tranjeros, siguiendo esta linea en el aio 99 abre su
sexta filial internacional en Argentina. Habiendo in-
cluso atravesado varias crisis econdmicas a nivel pais
y un cierre total de importaciones la marca, logré po-
sicionarse en el mercado argentino como lider en fi-
chas de uso industrial.

"Dependiendo de la situacion econo-
mica, se estd analizando ampliar la
produccién local de fichas para uso
industrial durante el transcurso del
2020"
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{Qué relevancia tiene la division argentina dentro
del plan global de la empresa? ;Cual es la relacion
con la casa matriz?

Argentina es un pais estratégico para la compa’ia,

en los dltimos cinco anos la filial argentina fue la de
mayor crecimiento porcentual interanual, y a nivel re-
gional es la filial nimero uno por arriba de Chile, Uru-
guay y Brasil. Las raices italianas en nuestro pa’is ge-
neran un vinculo particular que traspasa lo comercial.

{Como fue el desarrollo de Scame en el pais duran-
te estos veinte anos?

Scame comenzd en Argentina en el afio 99 como una
empresa de tres personas, hoy tiene un grupo de mds
de cuarenta colaboradores. En el afio 2011, adqui-

rid su propia planta en el polo industrial de Don Tor-
cuato, en el ano 2013 en pleno cierre de importacio-
nes comenzamos con produccién local de fichas para
uso industrial en 16 y 32 amperes y tableros eléctricos
para obra e industria.

"Actualmente, el nucleo del negocio
de Scame es netamente industrial, sin
embarqo, la estrategia de la compa-
Aia apunta a ser un referente mundial
en soluciones de carga para vehiculos
eléctricos”.

{Qué ventajas y desafios plantea la experiencia
acumulada en estos anos?

Como ventaja, podemos destacar que Scame es la
unica marca que en el rubro de conectores de uso
industrial estuvo presente de manera ininterrumpi-
da durante veinte afios. Al mismo tiempo, se cred un
equipo de trabajo sélido y reconocido por los princi-
pales distribuidores del sector eléctrico Scame de los
grupos empresariales de distribucion de materiales
eléctricos: Fegime y Neored.

El desafio parte siempre de un tipo de cambio y con-
diciones politico-econémicas que fomenten la im-
portacion de productos de excelencia como son los
italianos.

(Cual es su analisis del estado actual del mercado?
{Qué herramientas tiene Scame para responder a
eso?

El actual escenario es de plena incertidumbre, detec-
tamos una disminucién en las inversiones del sector
industrial, sin embargo el sector petrolero y minero
continua empujando las inversiones y demanda ma-
terial eléctrico, de esta manera supimos alcanzar los
objetivos de ventas planteados por casa matriz.

Scame cuenta con tres divisiones: e-mobility, in-
dustria y ATEX, ;qué aspectos de cada una desea
destacar?

Actualmente, el nticleo del negocio de Scame es neta-
mente industrial, sin embargo la estrategia de la com-
pania apunta a ser un referente mundial en solucio-
nes de carga para vehiculos eléctricos. En Argentina,
el mercado de autos eléctricos viene retrasado respec-
to al mundo y a la regidn, sin embargo es claro que la
tendencia apunta a esa direccién, hoy Scame es mar-
ca homologada por Renault y Nissan para cargar sus
vehiculos sin perder la garantia del fabricante.
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